
Naudojimosi vadovas „Pitch Deck“ rašytojui 

 

1. Įvadas 

Apžvalga 

„Pitch Deck“ rašytojo asistentas yra DI įrankis, padedantis kurti profesionalias ir įtikinamas 

investuotojams ar partneriams skirtas pristatymo skaidres. Šis įrankis suteikia rašytojams ir 

analitikams struktūruotas gaires, kaip efektyviai pateikti verslo idėją, pabrėžiant svarbiausius 

aspektus, tokius kaip problemos sprendimas, verslo modelis, rinkos analizė ir komandos 

stiprybės. 

Pagrindinės funkcijos 

• „Pitch Deck“ struktūros kūrimas: DI asistentas padeda sudaryti efektyvią pristatymo 

struktūrą, kuri išryškina pagrindines idėjos dalis – problemą, sprendimą, rinką, 

konkurentus, finansinius rodiklius ir investavimo galimybes. 

• Turinio pritaikymas auditorijai: Siūlo rekomendacijas, kaip pritaikyti turinį tiksliniam 

investuotojui ar partneriui, pabrėžiant idėjos privalumus ir potencialą. 

• Vaizdinių ir teksto derinimo gairės: Pateikia rekomendacijas dėl vizualinės ir tekstinės 

medžiagos derinimo, kad pristatymas būtų patrauklus, aiškus ir įtaigus. 

 

2. Pradžia 

Sisteminiai reikalavimai 

• Prieiga prie interneto, naudojant kompiuterį arba išmanųjį įrenginį. 

• Naršyklė (pvz., „Chrome“, „Firefox“) su įjungtu „JavaScript“. 

• Naujausia ChatGPT arba kita patikima versija, leidžianti dirbti su DI asistentu. 

Prisijungimas prie „Pitch Deck“ asistento 

1. Prisijunkite prie platformos: Pasiekite DI asistentą per įmonės arba asmeninę paskyrą. 

2. Pradėkite sesiją: Įrašykite klausimą arba pristatymo tikslą, pvz., „Kaip sukurti 

investuotojams skirtą pristatymą?“ arba „Kokios pagrindinės sekcijos reikalingos „Pitch 

Deck“ startuoliui?“ 

 

3. Sąsajos funkcionalumas 

Pagrindinės funkcijos 



• Įvedimo langas: Čia galite įrašyti klausimus apie pristatymo struktūrą ar tam tikras dalis, 

pvz., „Kaip geriausiai pateikti problemos aprašymą?“ arba „Kokie finansiniai rodikliai 

svarbiausi investuotojams?“ 

• Teminiai patarimai: DI asistentas pateikia rekomendacijas dėl skaidrių struktūros, 

pabrėžtinų elementų, naudotino tono ir stilistikos. 

• „Pitch Deck“ kūrimo gairės: DI įrankis padeda sukurti logišką ir įtaigią pristatymo 

struktūrą, kurioje yra visi pagrindiniai elementai – nuo problemos apibrėžimo iki rinkos 

analizės ir finansinių prognozių. 

 

4. Kaip naudoti „Pitch Deck“ asistento funkcijas 

„Pitch Deck“ kūrimo ir analizės proceso etapai 

1. Pristatymo struktūros kūrimas: Paprašykite asistento padėti sukurti pagrindinę 

struktūrą, pvz., „Kaip turėtų būti išdėstyta „Pitch Deck“ skaidrėmis?“ arba „Kokius 

skyrius įtraukti į investuotojams skirtą pristatymą?“ 

2. Problemų ir sprendimų aiškus pateikimas: DI asistentas gali pateikti rekomendacijas, 

kaip aiškiai išdėstyti problemą, kurią sprendžia jūsų verslas, ir pasiūlyti įtikinamą 

sprendimą, pvz., „Kaip pateikti problemos mastą ir svarbą?“ 

3. Rinkos ir konkurentų analizės kūrimas: Naudokitės asistento patarimais, kaip atlikti ir 

pristatyti rinkos tyrimus bei konkurentų analizę, kad parodytumėte savo idėjos potencialą 

rinkoje. 

4. Finansinių prognozių ir investavimo galimybių aprašymas: DI įrankis gali pateikti 

rekomendacijas, kaip pateikti finansinius rodiklius, augimo prognozes ir investavimo 

galimybes, pvz., „Kaip pateikti būsimo pelno prognozes?“ arba „Kokie finansiniai 

rodikliai svarbiausi investuotojams?“ 

Individualizavimas 

Asistentas gali pritaikyti „Pitch Deck“ struktūrą ir turinį pagal jūsų verslo sektorių, tikslinę 

auditoriją ar pristatymo tikslą, kad prezentacija būtų maksimaliai pritaikyta auditorijos 

poreikiams. 

 

5. „Pitch Deck“ peržiūra ir tobulinimas 

1. Pristatymo struktūros ir turinio peržiūra: Peržiūrėkite asistento pateiktą struktūrą ir 

suasmenintą turinį, siekdami užtikrinti, kad aiškiai pabrėžtos idėjos stiprybės, vertė ir 

rinkos potencialas. 

2. Vaizdinių ir teksto optimizavimas: Naudokitės DI asistento pateiktomis 

rekomendacijomis, kad pristatymas būtų vizualiai patrauklus, o tekstas lengvai 

suprantamas. Pvz., „Kaip sumažinti tekstinį krūvį ir padidinti vaizdų panaudojimą?“ 



3. Turinio koregavimas pagal auditorijos atsiliepimus: Remdamiesi asistento 

rekomendacijomis, pritaikykite pristatymo toną, struktūrą ir turinį pagal specifinius 

investuotojų ar kitų suinteresuotų šalių lūkesčius. 

 

6. Dažniausiai pasitaikančios problemos ir jų sprendimai 

1. Nepakankamai aiškus problemos ir sprendimo aprašymas 

o Sprendimas: Paprašykite asistento pateikti gaires, kaip glaustai ir aiškiai pateikti 

problemą ir jos sprendimą, kad auditorija iškart suprastų idėjos esmę. 

2. Netinkamas rinkos potencialo įvertinimas 

o Sprendimas: Naudokitės DI asistento pateikiamais rinkos analizės metodais, kad 

tiksliai įvertintumėte rinkos dydį ir augimo potencialą. 

3. Per daug arba per mažai finansinių duomenų 

o Sprendimas: Paprašykite asistento pateikti pagrindinių finansinių rodiklių sąrašą, 

kuris būtų pakankamas, bet neperkrautas, kad investuotojai gautų svarbiausią 

informaciją aiškiai ir suprantamai. 

 

7. Geriausios praktikos naudojant DI asistentą „Pitch Deck“ kūrimui 

• Pradėkite nuo tvirtos problemos ir sprendimo formulės: Naudokitės asistento 

pateiktomis gairėmis, kad aiškiai ir trumpai pateiktumėte problemą ir sprendimą, 

išryškinant svarbiausius jūsų idėjos pranašumus. 

• Pabrėžkite rinkos galimybes ir konkurencinius pranašumus: Sekite DI asistento 

pateiktas įžvalgas, kad pateiktumėte išsamią rinkos ir konkurencinę analizę, parodančią 

jūsų idėjos išskirtinumą. 

• Naudokite vizualus ir trumpus, aiškius teiginius: Naudodamiesi asistento patarimais, 

optimizuokite pristatymą, kad jis būtų lengvai skaitomas ir vizualiai patrauklus, 

užtikrinant balansą tarp teksto ir vaizdų. 

 

Išvada 

„Pitch Deck“ asistento įrankis yra vertingas pagalbininkas, padedantis sukurti profesionalų, 

struktūruotą ir auditorijai pritaikytą pristatymą, kuris sėkmingai perteikia verslo idėjos esmę, 

vertę ir potencialą. Naudodamiesi šiuo vadovu, „Pitch Deck“ rašytojai ir analitikai gali 

maksimaliai išnaudoti asistento galimybes, kad jų pristatymai būtų įtaigūs, aiškūs ir atitiktų 

investuotojų lūkesčius. 

 


