Naudojimosi vadovas pardavimuy pasiiilymy rengéjui

1. Ivadas

ApZzvalga

Pardavimy pasitilymy rengéjo asistentas yra DI jrankis, padedantis kurti suasmenintus ir
jtikinamus pardavimy pasiiilymus, pritaikytus konkretiems klienty poreikiams. Sis jrankis leidzia
greitai generuoti pasiiilymy Sablonus, pateikia ekspertinius patarimus ir jzvalgas, kurios stiprina
pasitlymo verte ir padeda iSsiskirti konkurencingje aplinkoje.

Pagrindinés funkcijos

e Suasmeninty pasiiilymy kairimas: DI asistentas padeda kurti individualius pasitilymus,
atsizvelgiant | konkrecius kliento poreikius ir jmonés tikslus.

o Ekspertiniy patarimy pateikimas: Sitlo vertingas jzvalgas ir patarimus, kaip iSdéstyti
pasitilymo pranasumus, naudg ir patrauklias savybes, kad pasiiilymas bty jtikinamas ir
konkurencingas.

o Struktiros ir tono gairés: Pateikia rekomendacijas dél pasitlymo struktiiros ir tono, kad
tekstas buty aiskus, profesionalus ir atitikty kliento lukescius.

2. Pradzia
Sisteminiai reikalavimai
e Prieiga prie interneto, naudojant kompiuterj arba iSmanyjj jrenginj.
e Narsykle (pvz., ,,Chrome*, ,,Firefox*) su jjungtu ,,JavaScript*.
e Naujausia ChatGPT arba kita patikima versija, leidZianti dirbti su DI asistentu.
Prisijungimas prie pardavimy pasiilymy rengimo asistento
1. Prisijunkite prie platformos: Pasiekite DI asistentg per jmonés arba asmening paskyra.
2. Pradékite sesija: JraSykite klausimg arba pasitilymo tiksla, pvz., ,,Kaip sukurti

suasmenintg pasitilyma didmeninei prekybai?* arba ,,Pateikti ekspertinius patarimus IT
sprendimy pasitilymui®.

3. Sasajos funkcionalumas

Pagrindinés funkcijos



« Ivedimo langas: Cia galite jrasyti informacija apie pasiiilymo struktiira ar klausimus,
pvz., ,,Kokias sekcijas jtraukti pasiilyme verslo konsultacijoms?* arba ,,Kaip suasmeninti
pasiiilyma naujam klientui?“

o Teminiai patarimai: DI asistentas pateikia rekomendacijas dél pasitilymo struktiiros,
suasmeninimo idéjy, vertés pabrézimo ir naudg iSryskinanciy fraziy.

o Pasiulymo kiirimo gairés: DI jrankis padeda kurti aiSky ir jtraukiantj pasitilymo teksta,
apimant] pagrindinius privalumus, pasiiilymo pranasumus bei kliento liikes¢iy atitikima.

4. Kaip naudoti pardavimy pasiiilymuy rengimo asistentg
Pardavimy pasitlymo kiirimo proceso etapai

1. Pasiiilymo struktiiros kiirimas: PapraSykite asistento padéti sukurti pasitilymo struktiirg
pagal paslaugg ar produkta, pvz., ,,Kokias sekcijas jtraukti j techniniy paslaugy
pasitilymg?* arba ,,Kaip struktiiruoti pasiiilyma finansiniams sprendimams?*.

2. Pasiilymo suasmeninimas: DI asistentas gali padéti suasmeninti pasitilymg pagal
kliento poreikius, pabréziant produkty ar paslaugy nauda biitent tam klientui. Pvz., ,,Kaip
pateikti naudas, aktualias sveikatos sektoriaus klientams?*

3. Vertés ir pranaSumuy iSrySkinimas: Naudokités asistento patarimais, kaip pateikti
pasitilymo verte ir i$skirtinuma. Pavyzdziui, ,,Kaip pabrézti miisy produkto pranaSumus
pries konkurentus?*

4. Pasitilymo tono pritaikymas: DI jrankis gali rekomenduoti tong ir kalbos stiliy,
atsizvelgiant j kliento profilj — nuo formalaus verslo tono iki Siltesnio ir labiau klientui
pritaikyto stiliaus.

Individualizavimas
Asistentas gali pritaikyti pasitilymo struktiirg ir turinj pagal specifinj klienty segmenta, produkta
ar pramonegs Saka, kad pasitlymas biity kuo labiau orientuotas j kliento poreikius ir verslo tikslus.

5. Pasitilymo perziiira ir optimizavimas

1. Pasiiilymo turinio perZiura ir koregavimas: Perzitirékite asistento pateikta pasitilymo
struktiirg ir suasmenintg turinj, sieckdami uZtikrinti, kad biity aiskiai pabréZzti privalumai,
vert¢ ir nauda klientui.

2. Pasiiilymo vertés sustiprinimas: Naudokités DI asistento pateiktomis
rekomendacijomis, kad pasitilymas biity jtikinantis ir pabrézty kliento gaunama nauda bei
i§skirtines paslaugos ar produkto savybes.

3. Pasiiilymo tono ir struktiiros pritaikymas pagal kliento profilj: Patikrinkite, ar
pasiiilymas atitinka kliento profilj ir likescius, remdamiesi asistento rekomendacijomis
del kalbos stiliaus ir formalumo lygio.



6. Dazniausiai pasitaikancios problemos ir ju sprendimai

1. Nepakankamai suasmenintas pasiiilymas
o Sprendimas: Paprasykite asistento pateikti daugiau suasmeninimo idéjy arba
specifiniy pranasumy, kurie geriau atitikty kliento poreikius ir segmenta.
2. NeaiSki pasiiilymo verté ir pranaSumai
o Sprendimas: Naudokités DI asistento patarimais dél vertés pateikimo ir
pabrézimo, kad pasitilymas aiSkiai i$siskirty ir bty jtikinamas.
3. Netinkamai parinktas tono lygis
o Sprendimas: Paprasykite asistento padéti nustatyti optimaly tono lygj pagal
kliento profilj, kad pasitilymas bty profesionalus ir tuo pat metu artimas klientui.

7. Geriausios praktikos naudojant DI asistenta pardavimy pasialymams kurti

o Sutelkkite démesij j kliento poreikius ir naudg: Pasinaudokite asistento
rekomendacijomis, kad pabréztumeéte, kaip produktas ar paslauga gali patenkinti
konkrecius kliento poreikius.

o Kaurti aiSkia ir logiSka struktuira: Sekite asistento pasitilyta struktiira, kad pasitilymas
buty nuoseklus ir lengvai sekamas, iSrySkinant pagrindines pasitilymo dalis.

e Optimizuokite pasiiilymo kalbg ir tona: Naudokités asistento patarimais, kad
pritaikytumeéte pasitilymo kalbg pagal kliento lukescius ir verslo Sakos reikalavimus, jog
pasitilymas biity profesionalus ir paveikus.

Isvada

Pardavimy pasitilymy rengimo asistentas yra vertingas jrankis, padedantis kurti suasmenintus ir
itikinamus pardavimy pasitilymus, pritaikytus konkretiems klienty poreikiams. Naudodamiesi
Siuo vadovu, pardavimy pasitilymy rengéjai gali maksimaliai iSnaudoti asistento galimybes, kad
Ju pasitlymai biity profesionaltis, konkurencingi ir skatinantys klientus rinktis siilomg produkta
ar paslauga.



