Naudojimosi vadovas pardavimy planavimo asistentui

1. Ivadas

ApZzvalga

Pardavimy planavimo asistento jrankis yra DI sprendimas, skirtas padéti pardavimy analitikams
kurti tikslias pardavimy prognozes, pagrjstas duomeny analize, rinkos tendencijomis ir
strateginémis jzvalgomis. Sis jrankis padeda analizuoti istorinius duomenis, identifikuoti rinkos
poky¢ius ir pateikti jmonéms jzvalgas, kurios padeda planuoti ir vykdyti efektyvias pardavimo
strategijas.

Pagrindinés funkcijos

Pardavimuy prognoziy kiirimas: DI asistentas padeda generuoti tikslias pardavimy
prognozes, remdamasis istoriniy duomeny analize, sezoniSkumo rodikliais ir esamomis
rinkos salygomis.

Rinkos tendencijy analizé: Siiilo jzvalgas apie rinkos pokycius ir numatomas
tendencijas, kurios padeda prognozuoti pardavimy svyravimus ir prisitaikyti prie
besikeicianciy rinkos salygy.

Strateginiy jZvalgu pateikimas: Pateikia duomenimis pagrjstas rekomendacijas, kurios
padeda planuoti pardavimo tikslus ir optimizuoti resursy paskirstyma pagal
prognozuojamus pardavimo rodiklius.

2. Pradzia

Sisteminiai reikalavimai

Prieiga prie interneto, naudojant kompiuterj arba iSmanyjj jrenginj.
Narsykle (pvz., ,,Chrome*, ,,Firefox*) su jjungtu ,,JavaScript*.
Naujausia ChatGPT arba kita patikima versija, leidZianti dirbti su DI asistentu.

Prisijungimas prie pardavimy planavimo asistento

1.
2.

Prisijunkite prie platformos: Pasiekite DI asistentg per jmonés arba asmening paskyra.
Pradékite sesija: [raSykite klausimg arba analizés tiksla, pvz., ,,Kokia bus pardavimy
prognoze kitam ketvir¢iui?* arba ,,Pateikti pardavimy augimo prognoze¢ pagal
sezoniSkumo rodiklius®.

3. Sasajos funkcionalumas



Pagrindinés funkcijos

« Ivedimo langas: Cia galite jrasyti klausimus apie pardavimy prognozes ar analize, pvz.,
,,Kaip prognozuoti pardavimus remiantis praé¢jusiy mety rezultatais?* arba ,,Kokie rinkos
veiksniai gali turéti jtakos pardavimy augimui?“

« Teminiai patarimai: DI asistentas pateikia rekomendacijas dél prognoziy kiirimo
metody, sezoniSkumo analizés ir pagrindiniy veiksniy, kurie gali turéti jtakos pardavimy
svyravimams.

e Pardavimy prognoziy kiirimo gairés: DI jrankis padeda generuoti prognozes,
remdamasis pardavimy tendencijomis, rinkos analizémis ir duomeny modeliavimu.

4. Kaip naudoti pardavimy planavimo asistenta
Pardavimy prognozavimo ir planavimo procesas

1. Istoriniy duomeny analizé: Paprasykite asistento padéti analizuoti istorinius duomenis
ir identifikuoti pagrindines tendencijas, kurios gali turéti jtakos biisimoms prognozéms.
Pvz., ,,Kaip analizuoti pra¢jusiy mety pardavimo duomenis, kad buty sukurta prognozé?“

2. Rinkos tendenciju vertinimas: DI asistentas gali pateikti jZvalgas apie esamas rinkos
salygas ir besikei¢iancias tendencijas, kurios gali padéti prognozuoti pardavimy
svyravimus, pavyzdziui, ,,Kaip ekonominés salygos paveiks kity mety pardavimus?*.

3. SezoniSkumo ir kintamyjy identifikavimas: DI jrankis gali padéti identifikuoti
sezoniSkumo veiksnius ir kitus kintamuosius, turincius jtakos pardavimams, ir jtraukti
Juos ] prognozes.

4. Strateginiy jZvalgy generavimas: Naudodamiesi DI asistento pateiktomis prognozémis,
galite kurti strateginius pardavimo planus, pritaikytus rinkos sglygoms ir konkretiems
pardavimo tikslams.

Individualizavimas
Asistentas gali pritaikyti prognoziy metodikas ir jZvalgas pagal specifing pramonés Sakg, regiong
ar rinkos salygas, kad prognozés bty tikslios ir efektyviai pritaikomos strateginiam planavimui.

5. Prognoziy perziiira ir optimizavimas

1. Prognoziy rezultaty perziiira ir tikslinimas: Perzitrékite DI asistento pateiktas
prognozes ir, jei reikia, papraSykite papildomy jzvalgy ar alternatyviy modeliy, kad
prognozes bty kuo tikslesnés.

2. Rinkos ir sezoniSkumo veiksniy jvertinimas: Naudokités DI asistento
rekomendacijomis, kad galétumeéte jtraukti sezoniSkumo veiksnius ir kitus kintamuosius }
prognozes, siekiant iSvengti neplanuoty svyravimy.



3. Strategijuy kiirimas remiantis prognozémis: Remdamiesi asistento pateiktais
duomenimis, sukurkite pardavimy strategijas ir resursy paskirstymo planus, kurie atitikty
prognozes ir maksimaliai padidinty pardavimy rezultatus.

6. Dazniausiai pasitaikancios problemos ir ju sprendimai

1. Nepakankamas prognoziy tikslumas
o Sprendimas: Paprasykite asistento pateikti alternatyvius prognozavimo modelius
ar iSsamesnes analizés metodikas, kurios padéty tiksliau apskaiciuoti galimus
pardavimy rodiklius.
2. Kintamyjy nejtraukimas j prognozes
o Sprendimas: Naudokités DI asistento pateiktomis jzvalgomis apie kintamuosius
(pvz., ekonomines salygas, sezoniskuma), kad prognozés biity iSsamios ir apimty
visus reikSmingus veiksnius.
3. Netikslus sezoniSkumo jvertinimas
o Sprendimas: Paprasykite asistento padéti detaliau jvertinti sezoniskumo jtakg ir
itraukti sezoninius svyravimus j prognozes, siekiant i§vengti dideliy klaidy
pardavimy planavime.

7. Geriausios praktikos naudojant DI asistenta pardavimy planavimui

o Nuolat tikrinkite prognoziy tikslumg: Naudokités DI asistento pateikiamais
duomenimis, kad nuolat atnaujintumeéte prognozes pagal naujausius rinkos pokycius ir
analizés duomenis.

o Pritaikykite prognozes prie rinkos salygu: Remkités asistento pateiktomis
rekomendacijomis, kaip jvertinti ir pritaikyti prognozes prie besikei¢ianciy rinkos salygy
ir ekonominiy veiksniy.

o Integruokite prognozes j strateginj planavima: Naudokite prognoziy rezultatus kaip
pagrinda kuriant pardavimo tikslus, planus ir resursy paskirstyma, kad strategijos biity
optimaliai pritaikytos prognozuojamam pardavimy srautui.

ISvada

Pardavimy planavimo asistento jrankis yra vertingas sprendimas, padedantis kurti tikslias,
duomenimis pagrjstas pardavimy prognozes, atsizvelgiant j rinkos tendencijas ir strategines
zvalgas. Naudodamiesi $iuo vadovu, pardavimy planuotojai gali maksimaliai iSnaudoti asistento
galimybes, kad jy prognozés biity tikslios, pritaikytos rinkos saglygoms ir padéty siekti ilgalaikiy
pardavimo tiksly.



