
Naudojimosi vadovas Multifunkciniu rinkodaros asistentu 

 

1. Įvadas 

Apžvalga 

Multifunkcinis rinkodaros asistentas yra dirbtinio intelekto sprendimas, padedantis marketingo 

specialistams planuoti, kurti ir optimizuoti daugiakanales kampanijas. Šis įrankis leidžia 

integruoti turinį, automatizuoti procesus ir analizuoti duomenis įvairiuose rinkodaros kanaluose, 

įskaitant el. paštą, socialinę mediją ir mokamą reklamą. Asistentas suteikia greitą ir 

personalizuotą pagalbą, atitinkančią jūsų prekės ženklo tikslus. 

Pagrindinės funkcijos: 

• Turinio kūrimas ir pritaikymas: Asistentas kuria ir redaguoja tekstus, pritaikytus 

skirtingoms platformoms. 

• Auditorijos analizė: Asistentas padeda segmentuoti auditorijas ir siūlo personalizuotas 

rinkodaros strategijas. 

• Kampanijos valdymas: Asistentas pateikia rekomendacijas dėl kampanijų laiko 

planavimo ir optimizavimo. 

• Duomenų analizė: Asistentas interpretuoja rinkodaros duomenis ir siūlo įžvalgas 

kampanijų tobulinimui. 

 

2. Pradžia 

Sisteminiai reikalavimai: 

• Interneto ryšys ir prieiga prie naršyklės (pvz., „Chrome“, „Firefox“). 

• ChatGPT platforma  

Prisijungimas: 

1. Prisijunkite prie ChatGPT platformos naudodami savo paskyrą. 

2. Pradėkite sesiją, įrašydami užklausą, pvz., „Kaip suplanuoti daugiakanalę kampaniją?“ 

arba „Kaip padidinti el. pašto paspaudimų dažnį?“. 

 

3. Sąsajos funkcionalumas 

• Įvedimo langas: Įrašykite klausimus arba užduotis, pvz., „Kokios yra tinkamos 

socialinės medijos strategijos mažoms įmonėms?“ 



• Rekomendacijos realiuoju laiku: Asistentas teikia personalizuotus atsakymus, pagrįstus 

pateikta informacija ir rinkodaros tendencijomis. 

• Turinio kūrimo įrankiai: Įrankis automatiškai generuoja tekstus, šablonus ar ataskaitas 

pagal jūsų poreikius. 

 

4. Kaip naudoti pagrindines funkcijas 

Kampanijos kūrimo žingsniai: 

1. Tikslų nustatymas: Paklauskite Asistento, kaip apibrėžti tikslus, pvz., „Kaip nustatyti 

KPI socialinės medijos kampanijoms?“ 

2. Turinio generavimas: Paprašykite, pvz., „Sukurkite Instagram įrašo tekstą apie naują 

produktą.“ 

3. Auditorijos segmentavimas: Pasikonsultuokite, pvz., „Kaip segmentuoti auditoriją 

pagal pirkimo įpročius?“ 

4. Laiko planavimas: Naudokitės Asistento siūlomais tvarkaraščiais, pvz., „Kada geriausia 

skelbti įrašus socialinėje medijoje?“ 

Individualizavimas: 

Asistentas gali pritaikyti atsakymus pagal specifinius verslo poreikius, sektoriaus reikalavimus ir 

jūsų tikslinės auditorijos ypatumus. 

 

5. Kampanijų peržiūra ir tobulinimas 

1. Rezultatų analizė: Įrašykite užklausą, pvz., „Kaip analizuoti el. pašto kampanijos 

CTR?“  Asistentas pateiks įžvalgas ir tobulinimo rekomendacijas. 

2. Optimizavimas: Paprašykite AI pasiūlyti, pvz., „Kaip pagerinti konversijų rodiklius 

Google Ads kampanijoje?“ 

3. Strategijų korekcijos: Naudokitės rekomendacijomis ilgalaikėms strategijoms, pvz., 

„Kokios plėtros galimybės tinkamos mažoms rinkoms?“ 

 

6. Dažniausiai pasitaikančios problemos ir jų sprendimai 

1. Nepakankamas turinio pritaikymas platformoms 

Sprendimas: Paklauskite Asistento, pvz., „Kaip pritaikyti tą patį pranešimą Facebook ir 

Instagram?“ 

2. Žemas auditorijos įsitraukimas 

Sprendimas: Pateikite užklausą, pvz., „Kokie interaktyvūs formatai labiausiai įtraukia 

auditoriją?“ 



3. Netikslūs rodiklių skaičiavimai 

Sprendimas: Prašykite pagalbos, pvz., „Kaip teisingai apskaičiuoti ROI daugiakanalei 

kampanijai?“ 

 

7. Geriausios praktikos naudojant ChatGPT rinkodaros asistentą 

• Personalizacija: Naudokite Asistento galimybes personalizuoti kiekvieno kanalo turinį. 

• Automatizacija: Asistentas gali būti integruotas su „Zapier“ ar kitomis automatizavimo 

platformomis. 

• Nuolatinis mokymasis: Analizuokite Asistento pateikiamas įžvalgas ir jas pritaikykite 

strategijoms gerinti. 

 

8. Išvada 

Multifunkcinis rinkodaros asistentas yra galingas įrankis, kuris leidžia supaprastinti kampanijų 

valdymą, optimizuoti procesus ir padidinti jų efektyvumą. Naudodamiesi šiuo vadovu, galėsite 

išnaudoti visas įrankio galimybes, užtikrindami, kad jūsų rinkodaros pastangos būtų sėkmingos ir 

efektyvios tiek dabar, tiek ateityje. 

 


